ENFOQUE

El paro agrario:

mitos y desencuentros

Sin entrar a discutir la validez de los argumentos

de unos y otros, se profundizan las divisiones
en la sociedad: el campo contra la ciudad

| paro agrario empieza a

mostrar sus consecuen-

cias inmediatas en la es-
casez de algunos productos, pe-
ro sobre todo en la escasez de
recursos para superar el con-
flicto. Sin entrar a discutir la va-
lidez de los argumentos de unos
y otros, se profundizan las divi-
siones en la sociedad. Frente a
la queja econémica se agitan
banderas de enfrentamiento
social: el paro de laabundancia;
el cacerolazo del Barrio Norte.
El campo contra la ciudad. En
lugar de buscarse el dialogo sa-
len a la calle camioneros y pi-
queteros largamente especiali-
zados en planteos duros. No es
necesario ser un analista aveza-
do para percibir el desencuen-
tro que caracteriza la mayoria
de la historia de nuestro pais a
lo largo del siglo XX. Revolucio-
nes de signo diverso, fraudes
electorales, golpes, proscrip-
ciones, guerrillas y desaparicio-
nes describen una prolongada
saga de enfrentamientos y evi-
dente incapacidad de dialogo.
Entrados al siglo XXI se escu-
chan argumentos de unitariosy
federales! Mas alla de las difi-
cultades que sin duda padece-
mos, es necesario considerar el
interés general por encima de
cada parte, y buscar incansa-
blemente el dialogo que con-
duzca al acuerdo -ser incansa-
blemente constructivos.

En una época en que la crea-
tividad y la innovacién son el
motor del desarrollo, es impres-
cindible aplicar estas capacida-
des para generar alternativas
que permitan superar férmulas
de probada ineficacia que vuel-
ven a aplicarse a falta de formas
mas inteligentes. Y como bien
saben los lideres exitosos, la
gestacion de alternativas no
puede ser patrimonio de algiin
iluminado sino el resultado de
la biisqueda incansable de un
grupo de trabajo diverso. Nego-
ciar no es simbolo de debilidad
sino de capacidad intelectual
para generar propuestas supe-
radoras, en tanto el planteo du-
ro no refleja mas que impoten-
cia y limitacion. La sociedad fa-
miliar que gobierna actualmen-
te ha mostrado una clara difi-
cultad para resolver conflictos
en forma negociada, utilizando
el desgaste como herramienta
tnica. El tratamiento de la deu-
da caida, el conflicto de las pas-
teras, los incontables piquetes,
la manipulacién de los precios
de los productos muestran la
repeticion de esta formula. El
negociador sabe que este tipo
de planteo univoco exige la ma-
vor creatividad, pues hace falta
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no solo generar opciones sino
ayudar a vencer la falta de vi-
sion de la otra parte, opacada
por discursos y mitos.

‘Los paises no se funden’ era
una frase que se escuchaba con
frecuencia, hasta la crisis del
2001. ‘Las sociedades no se sui-
cidan’ es otra de esas frases que
pertenece a la mitologia popu-
lar -no hay mas que echar una
mirada fugaz a la historia de de-
cadencia de distintos paises pa-
raverificar que el progreso no es
lineal ni sigue necesariamente

En lugar de buscarse
el dialogo, salen ala
calle camioneros y
piqueteros
especializados en
planteos duros

una linea ascendente. Tampoco
el devenir es inevitable: si el Sur
aislacionista hubiese vencido al
Norte en la guerra de Secesion,
muy posiblemente no hubiese
adquirido la Louisiana a Fran-
cia ni avanzado sobre los terri-
torios del norte de México -y los
Estados Unidos no tendrian su
actual tamano. Si Churchill no
hubiese inspirado a resistir a
una Inglaterra que se desangra-
ba, no hubiese habido la plata-
forma para lanzar la liberacion
de Europa, la influencia de Hi-
tler hubiera prevalecido por
muchos afos y seguramente la

Unién Europea actual seria
muy distinta.

;Porqué esta digresion? Por-
que la historia muestra que cir-
cunstancias y la accion de algu-
nas personas determinadas ha-
cen el devenir de la historia, y el
enfrentamiento no suele ser el
elementa unificador que ali-
menta el desarrollo de las socie-
dades. El paso del tiempo no
necesariamente tiene un efecto
sanador, pero sies claro que nos
envejece, nos desgasta. Las co-
sas.no mejoran por arte del pa-
so del tiempo, sino por la accion
decidida y empecinada de de-
terminadas personas. Eso lo sa-
ben los empresarios emprende-

“dores, trabajadores incansables

y expertos en vencer las dificul-
tades del entorno. Inteligencia,
prudencia, temple frente a la
adversidad y la incomprension
son cualidades que cultiva todo
empresario exitoso, y que hacen
mas falta que nunca.

Hoy los mercados vuelven a
mostrar circunstancias favora-
bles a nuestros productos co-
mo a principios del siglo pasa-
do, alimentando una racha de
crecimiento que se ha verifica-
do en los tltimos afos. Es de
esperar que no nos conduzea a
los mismos enfrentamientos
que caracterizaron nuestra his-
toria en el siglo XX, para lo cual
cada uno deberd asumir su rol
en escribir la historia de nues-
tra sociedad en este siglo, apli-
cando sus mejores capacida-
des a generar propuestas inclu-
sivas a través de didlogos cons-
tructivos. O ver como la deca-
dencia sigue caracterizando a
esta sociedad que no consiguié
sentarse a conversar sobre el
futuro a lo largo de un siglo,
convirtiendo en un pais peque-
fo al que en un momento per-
filaba como uno de los mas
promisorios.




