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COmo consequir inversores
para diamantes con potencial

En tiempos de capital escaso, las universidades
refuerzan sus ofertas de ayuda financiera. La clave,
demostrar talento y necesidad econémica real.

n las universidades no dudan:
“Deben convencernos de que
tenemos que invertir en ellos”.
Si bien cada entidad tiene sus
particularidades, en general, los requisitos
a la hora de otorgar becas son dos: que el
solicitante sea percibido como un diaman-
te en bruto y que, realmente, esté com-
probada la necesidad economica.

Para sus posgrados de 2009, el IAE Busi-
ness School adopté una nueva modalidad.
“Analizando el mercado y la crisis mun-
dial, decidimos lanzar préstamos de
honor”, explica Pablo Murga, director eje-
cutivo del Executive MBA (EMBA). El ano
pasado, el programa otorg 33 préstamos,
contra una estimacion de 20. “Para 2010,
esperamos mantener el 30 por ciento de
becarios con esta modalidad”, explica
Murga. La diferencia es que, si bien hay
que devolverlo en un plazo de un afo
luego de finalizado el curso, con tres
meses de gracia, no se exige una
garantia. “Se confia en el honor
dela palabra del estudiante™,
explica Andrea Fernandez

2004. Otorga becas de 25 6 50 por cien-
to de la matricula (US$ 26.000) a aspiran-
tes latinoamericanos. Alcanza al 30 por
ciento de los 40 inscriptos.

En el caso de la Universidad de San
Andrés (UdeSA), el otorgamiento de becas
depende del departamento de cada posgra-
do. En el MBA, s6lo alcanza al 3 por
ciento de los participantes. “Se debea que,
enel segundo caso, en general, lo pagan los
mismos alumnos o las empresas”, expli-
ca Luis La Rosa, director de Operaciones
de la entidad de Victoria. Los fondos
para solventar las becas surgen de spon-
sors, tanto empresas como particulares. De
esta forma, 200 de los 800 estudiantes de
posgrado que, por afo, tiene la universi-

Boll, directora ejecutiva
del MBA full time del
IAE. En el master vedet-
te de Pilar, se otorga-
ron siete préstamos,
que cubren hasta un
30 por ciento de la
matricula. La escue-
la, en tanto, mantiene
el Fondo de Ayuda al
Meérito (FAM), que cre-
aron ex alumnos de
la institucion en
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dad son becarios. “Aunque pueden ser de
forma total, en general, se otorgan becas
parciales”, dice La Rosa. Los posgrados se
pagan en cuotas y van desde los $ 12.000
hasta los $ 30.000, seguin la orientacion.
En el caso de la Universidad Di Tella
(UTDT), las opciones varian. Las becas tie-
nen un tope maximo del 50 por ciento
del montototal del programa. En la b-scho-
ol de Niifiez, no son muy frecuentes, dice
Karina Chrempacz, directora del Depar-
tamento de Admisiones de Posgrado, ya
que “predominan los acuerdos corpora-
tivos y las empresas cubren una parte o el
total del monto™. Por otro lado, “en
algunos casos, se puede otorgar una mayor
financiacion en cuotas”, agrega. Asi, el
monto—quevade $12.000a $ 15.000-se
puede abonar parcialmente en cada uno
delos 12 a 15 meses que dura el curso. Otro
caso mas puntual es, por ejemplo, el pos-
grado en Economia. “Un alumno puede
realizar una ayudantia rentada y, de esa for-
ma, pagar la cuota”, explica Chrempacz.
También, para aquellos economistas que
se graduaron en universidades estatales de
la Argentina, s6lo con una carta de presen-
tacion del rector de esa entidad, se le
otorga una media beca. Por tiltimo,
la UTDT ofrece becas del SO por
ciento para empleados de cier-
tos organismos publicos.

Si bien hasta este afio
las becas de la Univer-
sidad Catolica Argen-

tina (UCA) eran solo

para casos excepcio-
nales, la Escuela de
Negocios se propu-
50, para 2010, forma-
lizar el procesoy otor-
gar 10. Mario Mice-
li, coordinador Admi-
nistrativo de la
Escuela de Nego-



clos, explica que “el otorgamiento es muy
personalizado y puede ser parcial o total”.
La pontificia entidad tiene convenios con
empresas, que disminuyen el precio entre
15y 20 por ciento de los $ 13.000 que cues-
tan, en promedio, las especializaciones.
EIESEADE, por su parte, otorga una o
dos becas por afio en cada maestria y cubren
entre 25 y 50 por ciento, segun la necesi-
dad del estudiante. Otra opcion es hacer
acuerdos con empresas. Asi, se reduce el
costo en un 25 por ciento: mientras que el
MBA vale, aproximadamente, $ 30.000,
las especializaciones rondan los $ 22.000.
También hay acceso a becas del 25 6
50 por ciento del arancel total del posgra-
do de negocios ($ 44.064) en la Universi-
dad Argentina de la Empresa (UADE). Tres
de cada 10 alumnos son becarios. “En los
posgrados de negocios, hay menos deman-
da de becas”, explica Ana Maria Mass,
secretaria Académica de la universidad. Se
debea que, en general, “aquellas personas
que cursan estos programas trabajan en
empresasy tienen mas capacidad de pago”,

Tijeras en los presupuestos
corporate

Las universidades perciben distintas reaccio-
nes de las empresas. Mientras que para algu-
nos lacrisis hizo bajar la inversion en posgra-
dos, otros consideran que la capacitacion es
tan importante que va mas alla de la coyun-
tura economica. “Con la crisis, lo primero que
achican las companias es el presupuesto de
capacitacion” explica Pablo Murga, director
ejecutivo del Executive MBA (EMBA) del IAE,
quien agrega que, hasta el ano pasado, el
70 por ciento de los alumnos era becado
por las empresas y que los préstamos de honor
seguiran existiendo si las empresas no reac-
tivan las inversiones en capacitacion. Alfredo
Blousson, vicerrector del ESEADE, sostiene
(ue “se ve una retraccion de las empresas a
destinar fondos"”. En la UADE, la inscripcion
de alumnos a posgrados aumento un 15
por ciento contra 2008.Ana Maria Mass, secre-
taria Académica, explica que se debe a que
“invertir en posgrados trasciende la crisis;
es una estrategia a largo plazo”.

alega Mass. Las becas de la universidad
se basan en el mérito. Es necesario tener
altas calificaciones durante la carrera de
grado, aprobar un fest de admision y tener
una entrevista académica. Una vez acepta-
da la beca, el alumno debe mantener un
promedio minimo de 7 y cursado regular.
Ademas de la reduccion del arancel, el pos-
grado puede pagarse en cuotas.

La Universidad del CEMA facilita dos
formas de acceder a los posgrados. Por
un lado, para aquellos que terminaron su
carrera de grado en esa entidad, hay un
20 por ciento de descuento. Pero también
se suman los acuerdos con las empresas,
que implican entre un 10 y un 25 por
ciento del monto total, $ 55.000.

Para afuera, también se consiguen

Algunas organizaciones y fundaciones otor-
gan ayuda para quienes quieren hacer su
posgrado en el exterior y el bolsillo es un
obstaculo. El ministerio de Educacion y
la Comision Fulbright otorgan becas “para
investigacion y estudios de posgrado en los
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Ment de opciones

Estados Unidos a personas con
capacidades sobresalien-
tes dedicadasala docen-
cia y a la investigacion y
pertenecientes a universi-
dades de gestion publica
Argentina”. Ademas de la
matricula y costos mensua-
les, la beca cubre pasaje ida y
vuelta, seguro médico y esti-
pendio mensual. Por otro lado, la Orga-
nizacion de los Estados Americanos (OFEA)
otorga una beca equivalente a un maximo
de US$ 30.000 para ciudadanos de paises
pertenecientes al organismo que quieran
realizar un posgrado en otro, también per-
teneciente a la organizacion. Otros entes
internacionales, como el Servicio Aleman
de Intercambio Académico (DAAD, por
sus siglas en alemdn), también otorgan
becas. En este caso, 300 al afio, para rea-
lizar un posgrado en Alemania, doctora-
dos incluidos. Otra opcion es aplicar a la
Chevening Scholarship, para estudiaren el
Reino Unido. Destinada a argentinos y
paraguayos, ofrece una cobertura de 12.000
libras en costos de estudio, solamente. Tam-
bién financia los pasajes, una asignacion
mensual y seguro médico. Ademas de tener
titulo de grado, experiencia profesional y

un nivel de inglés establecido,
los solicitantes deben volver

\ ala Argentina.

. Poraltimo, la Funda-

" ci6n Carolina se propu-

so para el afio lectivo 2009-2010 otorgar
1700 becas, que se fraccionaran en 1153
de posgrado, 265 de doctoradoy estancias
cortas posdoctorales, 267 de formacion
permanente y 13 institucionales. Las tlti-
mas son una nueva modalidad. La diferen-
cia es que “se conceden a instituciones de
América latina con las que Fundacion Caro-
lina negocia paquetes de becas”.

Los bancos dicen presente

Entre las posibilidades de becas y financia-
miento, los bancos también dicen presen-
te. El Credicoop ofrece una linea de prés-
tamos personales especiales para posgra-
dos. Los beneficios: el monto minimo otor-
gableesde $ 500 y el méximo de $ 30.000
y la primera cuota debe devolverse a los
120 dias. De acuerdo a si la tasa de inte-

rés es variable o fija, los plazos seran de
60 6 48 meses, respectivamente, y los
gastos de otorgamiento variaran entre 1
y 2 por ciento. Segtin el departamento de
Atencién a Universidades del banco, la car-

Los préstamos bancarios para financiar
estudios de posgrado se otorgan a 48 6 60 meses,
seqUin el caso, y cubren hasta el 75 por ciento del programa.

tera vigente cuenta con 800 préstamos, por
$10,2 millones. La demanda se mantuvo
constante en el Gltimo afio, apuntan.

El Banco Nacién también brinda este
tipo de préstamos. En este caso, el monto
maximoesde $20.000. Es necesario tener
un titulo universitario y un ingreso mini-
mode $ 2000 mensuales. A 48 meses e inte-
rés variable del 21 por ciento, los gastos
administrativos suman un 2 por ciento, sin
impuestos, sobre el total del préstamo.

Por tiltimo, el Banco Patagonia facilita
un maximo del 75 por ciento del valor del
posgrado o unequivalentea $ 50.000. Ade-
més de las tasas variables o fijas en pesos,
el banco agrega 1 por ciento sobre el
monto solicitado, acepta un plazo de 60
meses y se puede cancelar anticipada-
mente sin penalidades. M LudaFeméndezNifiez.
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