Los angeles que invierten en la Web

:Sun empresarios que apoyan a emprendedores en proyectos rentables de largo plazo, pero que presentan un alto riesgo

IAVIER TAVANI
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Son el complemento ideal. Deun
lado, emprendedores gue tienen
una jdea innovadora ¥y problemas
de Ananciamiento, o con un ne-
gocio én marcha gue requiers un
empujin final. Del otro, los empre-
sarios o los ajecutivos dispuestos
a aportar capital e involucrarse
activaments en provecios rentables
en &l large plazo, pero de alio rlesgo.
Estos dltimos, los llamados angel
invesiors.

El nombre con el que se |08 conoce
en todo o] mundo de los negocios no
fue elegido al azar Busea mostrar
lo importantes gue resultan estos
inversores para un proyecto en la
Web en etapa de gestackin o que estd
dando sus primeros pasos.

Sin embargo, estos dngeles no
caen desds af clelo: sus procesos
de seleccion de oportunidades son
muy exhaustivos, sobre todo luego
de la crisis de las empresas “punio
com”, burbuja que explotd haes ya
casi diex afios.

En general, un inversor dngel
compromete entre 20,000 y 70.000
dilares, Con esto adquisre una
parte del capltal de la empresa,
punque su Vinculacidn no termina
e ese punto: tamblén aporin sus co
nocimientos v experiencia. Lo que
busca es la explosion del negocio v
vender su participacion en plazos
de entre cineo ¥ ocho afos.

Los clubes que agrupan inver
sores manejan cifras mayvores: En
un afio normal, pueden ascender a
T dolares, segin explics Juan
Martin Rodriguesz, coordinador del
club del IAE, fundado en 2005 v ¢l
primeroe desu tipoon la Argentina
“Mansjnmos 20 proyectos por un
total de 3 millones de dblares; la
intencitn es multiplicar 1a inver-
aion por diez, an un plazo de cinco
ANOS", SOStieme,

Hoy, para que un proyecto ob-
tenga apoyo, necesita exhibir un
modelo de negocio probadamente
gustentable, orientado a metas
glaras ¥ que persiga altas tasas
the retorno, de entre el 30 v el 40%
anual. Este dltimo requisito indoce
a gue el 90% de las apuestas se
dirijan a empresas de Internet o

MARTIN ENRIQUEZ
CEQ de SocialMetrix

“La participacion de Michael
Lato en la empresa nos

ha servido comao

catalizador de negocios

y oportunidades,
fundamentalmente, en los
Estados Unidos™.

de alta tecnologia, gue tienan un
elevado poder de crecimiento. Por
eate motivo, se dejan de lado infcla-
thvas tradicionales como las ligadas
al agro o al real sfale.

@uienes hoy se visten con el
ropaje de ingeles no tienen dudns
de que las condiciones que levaron
ol colapso al sector a princlplos de
eitie milonio va estin superndas ¥
no encuentran vestigios de ellas
on sus emprendimientos.

Michael Lato, el principal Inver-
sor de este tipo detrds del oxitoso
sitio estadounidense Fotolog, ¢o-
menta a La Nacion que “el mun-
do se ha vuelto més realista ¥ la
mayoria de esas burbijas ya han
explotado™,

“La Argentina conoclt las crisis
mucho antes que ol resto del mundo,
¥ &34 88 una de las razones por la
que los negocios en este pais son
més atractivos para mi", agrega
Lato, que desde fines del afio pasado

MICHAEL LATO
iersar

“La Argentina conocia las
crisis mucho antes que el
resto del munda y esa es
una de las razones por la
que los negocios que se
emprenden en este pals son
mas atractivos para mi'.

aparta su capital ¥ su asssoramien-
to al sitio local SoclalMetrix.

A partic de su exporlencia en
extn cmpresa, gque fue fundsda por
cuatro argentinos en 2008 v que esta
orientnda al marketing en las redes
sociales, Lato destaca otra ventaja
do imvertir on ol medio local: “Creo
que 8l mundo en general todavia
no &5 consciente de la increible
fuente de talento gque es la Argen-
tina; 5i este mercado no es adn lo
stificlentemente popular entre los
inversores, lo serd pronto™.

“Catalizador de negocios™
Martin Enriquez, CEO de Social-
Metrix, spstiens: “La participacién
de Lato nos ha servido como catali-
zador de negocios v oportunidades,
fundamentalmente en los Estados
Unidos”, Precisamente, haoia alli
partirin on las proximas semanas
para promoclonar el emprendi-
miento, queaciualmente emplen a

ANDY FREIRE
Presidente de Endeavor

“Las empresas nacian en la
Web con dinero de familiares
yamigos. 5ia uno le iba
muy bien, un dia un fondo
de inversion ponia entre
cinco y 10 veces mas de lo
invertido en un inicio”

once personas y proyvecin alecanzar
este a0 una facturacion de G000
da délares. En la empress coinciden
&0 que apories de este tipo traen
aparejada la posibilidad de crecer
de forma mas estructurada, aten-
der clientes satisfactoriaments v
mejorar [a parte funcional y orga-
nizativa del emprendimiento.

En los Estados Unidos, esta
modalidad de financiamiento se
encuenira muy desarrollada. Hay
fondos que Invierten en mis de
500 companias al mismo tiempo,
Encambio, on la Argentina, hastn
hace pocos afios, no era comian
sigquiera la existencia del inversar
angal individual. Este panorama
comenzda modificarse a mediados
de ladécada del 80, con la aparicitn
¢n escena de la firma Officenet.

Croada en 19687, esta comercia-
lizadora online de articulos de
oficina, en la actualidad la mayor
del pais, fue uno de los primeros

chsos argentinos exilosos que se
desarrollaron con &l aporte de
angel invesfors. Andy Freire, uno
de gus fundadores ¥ presidente de
Endeavor Argentina, explica que lo
que en un principlo eran empren-
dimientos aislados, después del
colapso de las firmas “punto com™
viraron hacia clubes o grupos de
inversores gue buscaron diversi-
ficar riesgos v obtensr un mayor
profesionalismo-en la eleccidn de
los proyectos.

En el mundo del emprendedor,
¢l principal problema es el capital
inlcial. “Estns empresas naclan con
dinero de familinres y amigos. Sia
uni le iha muy bien, un dia un fondo
de Inversion ponia entre cinco ¥
diez veces mis de lo invertido en
un inicto, pero mis tarde pequaedios
inversores descubrieron gue ern
posible participar prematuraments
y lograr capturar desde mucho
antes ese incremento del valoc”,
comenta Freire.

Emprendedores

En el momento de decidir por qué
proyectos e ¥a a aposiar y cudles
e van a descartar, Federico Tesso-
re, fundador del club de negocios
Inversor Global, vislumbra dos
condiciones esenciales. “En primer
lugar, que &l tipo de negocio sea
escalable, es decir, que los Ingresos
puedan sublr a tasas altas y los
costos se mantengan relativamente
estables”, apunta,

Por otro lado, menciona ln nece-
sidad de contar con un equipo de
emprendedores que logren plasmar
el proyecto: una implementacidn
efectiva.

Este club funciona desde hace
tres anos ¥ cuenta en la actualidad
con alrededor de 25 inversores
individuales. La modalidad de
trabajo consiste en la realizacitn
de reuniones mensusles entre los
participantes parn evaluar proyec-
tos seleccionados por un comité
de inversiones, que filtra ¥ propo-
ne injciativas privadas llegadas
desde universidades ¥ contros de
emprendedores.

Su principal apuesta ¢s el sitio
privado de compras onling Geelby,
donde destinaron 300,000 dolares
en la primera inversion.




