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emprendedores

Lawra Areilahagi
pymesEckrinoom

egiin o estudio Global En-
treprencurship Monitor
[GEM), que mide la acti-
vidad emprendedora. en
2010 habo un sumenio del 14,205
I e peveda un beve descenso con
respecto a 2009, cuando habla

bos que iniciaron su actividad par-
que detectaron una oportunidad
en ¢l mercado. Las otras grandes
muotivaciones para emprender son
la necesidad de conseguir una sa-
lida laboral o el deseo de defar de
ser an empleado en relacién de
.

El matrimonio de Licana Rics
Bengo ¥ Mariano Morgante es
uno de estos casos. Ambos tienen
sus respectivas profesiones. El es
nd.nnbﬂnp vy ella % economista

en bances. Ninguno
de ellos prevé dejar su actividad.
Ella quiere seguir ocupando su
Puesto &R UNA cimara empresa-
rial y él planea ir atendiendo
alos puxpaa:nm m consultario.

« Queriamos

5in embargo, decidéeron que neoe-

sitaban compartir algo mds que la

vida eotidiana ¥, en 2009, crearan

Rios Benso, una marca de zapatos

femenincs de alta gama, que ellos
: A=

meotar que en el rubro del calzado
todas las marcas siguen b enden-
cia de la mada. Uno camina por
la avenida Santa Fe y hasta que
no levanta la cabeza para ver de

ué local se trata no reconoce di-

erendcias, porque iodes tenen los

mismos modelos”, afirma Mor-
gante. 5u firma nacib de La idea de
ofrecer ediciones limitadas, inde-
pendientes de lo que se leve en la
temporada,

Comenzaron a comercializar
la marca con iete madelos, en
ferias que organizaban en una
habitacién de su casa o a través
e Las redes sociales. Poco tempo
despuds, se les presentd la opor-
tunidad de vender en consigna-
cidn a un negocio de la cludad
de Rosario, Decidicron entonces
sumar mis modelos y en marzo
de este afio inauguraron un local
exclusivo ¢n el barnio porietio de

Una economista y un odontélogo apostaronala
creatividad y armaron su negocio * Como les fue.

Recoleta, donde ya estin vendien-
do entre 60 ¥ 70 pares de calzados
PO mes.

Vencer prejuicios

Para ¢l matrimonio, ¢l Exito de
su negocio (facturaron § 100,000
en 2010 y este afio esperan dupli-
car la cifra) s debe no sélo a la
originalidad y calidad del calza-
da, gino ambién 1 que se atrevie-
TO41 3 SUPETAr prejuicios.

El primer muro a derribar cra
la nociin de que profesiones tan
disimibes no podiam comvivir en un
emprendimienio ¥ que es compli-

o sostener moltiples activida-
des. "Para ego, e fundamental

armar equipos de trabajo con -
ln:l}.qucle&us‘lnrmﬂﬁ 4",
recomienda , Tienen

un empleado para atender a las
clientas, irabajan con diferentes
talleres y artesanos, pero nodele-

gan, en cambio, la eleccitn de la
cahrigilla que utihzan para fabricar
los zapatos, porque quisren estar
seguros de que la materia prima
sea de calidad. ¥ también porque
eso les gusta. “La verdad es que
nos divierie muchisimo®, asegura
h(‘m

Aunque ella sea economista y
haya trahajado muchos afkos como
alicial de negocios para Pymes en
un banco. ssegura que el plan de

§ negodios lo hizo “bajo protesta”
i Sabia que para formalizar la em-

presa era decisive elaborarlo, pero
estaba convencida de que eso no
era loesencial,

“En mi trabajo, me canzaba
de analizar planes de negocios,
y s'irrn'prr crefa que estaban in-
flades. 5in embargo, la realidad
©f ik 8L 68 una herramienta
fundamenial ¥ hoy la considera-
mias imprescindible para nuestra
gestidn: cada paso que damos esti
ahi”, ascgura Ries Benso, Cunosa-
menbe, para vencer este segundo
prejudcio, decidit inscribirse en los
programas que el gobierno =
oo e a Emt Empn'mirdnr

A partir de ahi, se desrumbs el
tercer preconcepio: el que estable-
ce dquee todos los concursos estin
arreglados, son burecritices, o
requisren contactos dentro de la

entidad, para avanzar, También
aqui fuviEron que rEConccET que
estaban equivecados. "Compro-
bamos que bos planes de apoyo a
ETTIprE S0m Serics ¥ abso-
hutarmenie transparentes. Mis alli
de los pmmi.eﬁ.d.ﬁdr el punto de
vista pcd:gdgi.cu son muy tiles,
porque al terminar el curso, el
participanbe s va con su plan de
negecios armado y una agenda de
conkacios", ITr Mnrgz:n!r.

En 2009, participaron del Pro-
grama Desarrolle Emprendedor
del Gobierno de la Ciudad de Bue-
nes Adres ¥ obtuvieron el primer

uesho en la categoria Competen-
EI.L‘F En:prcrul-:r:]%:u.i. yoed ;::nlu
puesto en Plan de Negocios, En
2010, participaron ¢n ka Compes
tencia Maves, arganizada por el
Centro de Entreprencurship de
1AE Busginess School, ¥l roa 3
la final con una mencién especial
al Espiritu Emprendedor. Ade-
mis, fueron seleccionados para
recibir un aporie no reembolsable
e & 43,600 que invirtieron en la
apertura del local. “Tedo esto o
logrames sin conocer 2 nadie y
nos sirvid, mis alla ded premio.
asepnira Rios Benso, -



