Hacerse de crédito, el gran
desafio del emprendedor

Existen programas tanto publicos como privados para los entrepreneurs que recién
arrancan, pero atn faltan iniciativas para financiar a aguellos mas avanzados
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Es casi tan dificil tener una idea
como poseer los recursos y la habi-
lidad para ponerla en practica. No
hay recetas. A veces, ocurrencias
simples se fransforman en grandes
negocios, mientras que proyectos
complejos guedan en el cajon.

Sin embargo, hay elementos que
ayudan. Todos los jugadores del
universo emprendedor coinciden
en que el ecosistema local estd en
un gran momento, Hay cada vez
mASs coNcursos que promueven la
actividad y todos los meses se suman
a escena organismos, universidades
y aceleradoras que actiian como
mentores de quienes deciden em-
pezar su negocio.

Pero aGn falta mejorar algunos
aspectos. Sobre todo, el acceso al fi-
nanciamiento. En esta etapa, crucial
para cualquier emprendimiento, sur-
gen baches y problemas que muchas
veces impiden que los proyectos den
el gran salto.

Ni el aporte de fondos privados
ni pablicos ain es suficiente. “En
la primera fase, que es de capital
semilla, hay muchas iniciativas,
pero falta fortalecer la segunda
instancia, gue es cuando las em-
presas necesitan mas para crecer”,
sostiene Silvia Torres Carbonell,
directora ejecutiva del centro de
emprendedores del IAE,

Ocurre que, luego de superar la
fase inicial, cuando los proyectos ya
forman parte de la economia real,
muchos emprendedores necesitan
mas dinero para realizar estudios
de mercado, renovar equipamiento
o contratar personal, entre otros. Y,
todavia en esta etapa, las pequenas
empresas suelen ser atn riesgosas
para acceder a créditos bancarios o
atraer inversores privados mas con-
servadores. Por ende, se traban.

“Hay varios inversores angeles
(el TAE tiene un centro propio),

aceleradorasy fondos de riesgo que
se estidn sumando, pero aiin no es su-
ficiente”, alerta Carbonell. Y agrega:
“Los continuos cambios politicos
v economicos hace que a muchos
inversores locales y extranjeros les
cueste invertir”,

A pesar de ello, otros especialistas
consultados coinciden en gue esta
dificultad en el acceso al crédito bajo
en gran medida en los Gltimos afos
y seguira mejorando.

Si bien el segmento no impacta
tanto a nivel macro, ain asi es un
gran motor de movilidad. “El aporte
de los emprendedores a la genera-
cion de oportunidades y realizacion
laboral es clave para el desarrollo
econdmico y social”, conté a La
Nacion el subsecretario de Desa-
rrollo Econémico portenio, Gustavo
Svarzman.

De hecho, segtin datos del gobierno
delaciudad, cada afio se crean en las
calles portenas alrededor de 10 mil
proyectos con mas de un empleado,
loque representa un 7u 8 por ciento
del total de empresas existentes.

Convertirse en jefe propioy evitar
trabajar en relacion de dependencia,
o escaparle a la crisis, suelen estar
entre las principales motivaciones
de los emprendedores que suelen
tener entre 20 y 50 afios.

A pesar de las dificultades, la clave
del negocio emprendedor siempre
seran las ideas y la capacidad de
lidiar de la mejor manera con las
complicaciones.

“En la Argentina, por suerte el
acceso a capital es mas facil que
antes, sobre todo en Buenos Aires.
Sin embargo, lo importante no es
sblo tener una buena idea y contar
con dinero, sino también enamorar
v poder comunicar el negocio al
potencial inversor”, describe Julia
Bearzi, responsable de desarro-
llo institucional de la Fundacion
Endeavor, por donde pasan cien-
tos de emprendedores cada ano.

“Aprender a comunicar la idea

para atraer inversores es clave”,
cuenta Mariela Sporn, ganadora de
BAE 2011 con su proyecto Realref.

Fondos publicos

En el Fondo Tecnoldgico Argentino
(Fontar), que depende del Ministerio
de Ciencia de La Nacion, se ofrece
financiamiento y subsidios para
todo tipo de proyectos de ciencia y
tecnologia. De hecho, el organismo
repartio el afio pasado alrededor
de 280 millones entre pymes, insti-
tuciones de desarrollo tecnolégico
y nuevos negocios, ademas de que
desde el mismo Ministerio se orga-
niza el concurso de emprendedores
Innovar.

Al Fontar suelen acceder empresas
con mas de tres balances, aunque
también hay espacio para proyectos
gue nacen desde cero, sobre todo en
el area de nanotecnologia, bibliote-
cologia y proyectos informaticos
dedicados al agro.

“Hay un mito de que s6lo acep-
tamos empresas con mas de tres
anos, pero no es asi”, objeta Facun-
do Lagunas, director del Fontar.
Y agrega: “En todos los casos los
subsidios son 50% nosotros y 50%
el emprendimiento, que en su parte
les permitimos valorizar el recurso
humano™. _

Pero a veces la lentitud propia
de los aparatos del Estado muchas
veces dificulta la operativa de las
pymes. “A veces las pequenas em-
presas no tienen tiempo de realizar
todos los tramites que pedimos, pero
contamos con muchas experiencias
positivas”, cuenta Lagunas.

Un caso de éxito fue el empren-
dimiento Mana Desarrollos, que
nacioé en 2006 de la mano de tres
estudiantes de electronica que
crearon herramientas tecnologi-
cas para personas con capacidades
diferentes. Entre ellas, un mouse
que podia ser accionado mediante
un soplido, el pie, la mano o el tacto.

Otro programa que impulsa cré-

Obtener un préstamo es imprescindible para llevar adelante una idea

ESCENARIO

PARTICIPACION

=» Mas del 15% de la
poblacién adulta esta
involucrada en actividades
emprendedoras, segin el
1AE.

CREDITO

=» Hay iniciativas que
cubren la demanda de
capital semilla, pero atn
faltan opciones para
financiar la sequnda etapa.

OPORTUNIDAD

=» La Argentina se convirtio
en un lugar con varias
opciones para desarrollar
el negocio propio.

ditos a tasas de interés preferen-
ciales es el de Ciudad Competitiva,
que depende del gobierno porteno,
por donde ya pasaron mas de 1000
empresas.

También en la Secretaria PyMEs
y Desarrollo Regional, que depende
del Ministerio de Industria de La
Nacion, aporta su grano de arena.

En sintonia con otros paises del
mundo se sumaron a la escena porte-
fia varias aceleradoras que incuban
nuevos negocios y los guian en su
fase iniciatica. “Las aceleradoras
producen capital y contencion, es
una manera de ayudar a empresas
a financiarse y crecer”, describe
Carbonell.

Ayuda privada

A diferencia de otros, estos grupos
se quedan con un porcentaje que
varia entre el 5 y el 15 por ciento de
cada emprendimiento.

Ejemplo de ello es Wayra, una
aceleradora fondeada por el grupo
Telefénica, que tiene sedes en otros
paises de la region y en Europa.
Entre otros beneficios, ofrece a los
emprendedores una oficina trabajo,
les crea sin cargo una sociedad ano-
nima y, ademas, ofrece un estudio de
abogados a disposicion.

Hoy, en su primera experiencia
criolla, cuenta con 10 proyectos in-
cubados. “Cada seis meses elegimos
emprendimientos a los que fondea-
mos con 70.000 délares. El Gnico
requisito es que sean innovadores”,
describe Andrés Saborido, director
de Wayra Argentina.

Ademas, los proyectos cuentan
con la posibilidad, previo acuerdo,
de acceder alos més de 300 millones
de clientes que el grupo Telefénica
tiene a nivel mundial.




