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JAE Business
School

El IAE, |a Escuela de Negocios de |la
Universidad Austral con mas de 40 anos de
experiencia, persigue la mision de contribuir
al desarrollo del conocimiento y a la
formacion de hombres y mujeres de
empresa, tanto en las capacidades de
gestion como en las virtudes humanas
necesarias para el ejercicio de la direccion.

UNIVERSIDAD AUSTRAL

Cuenta con un claustro de 85 profesores a
tiempo completo y una comunidad
conformada por una red de mas de 15.000
alumni gue constituyen una invalorable red
de networking y con guienes mantenemaos
un permanente vinculo a traves de
NnUMerosas actividades de continuidad.
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sobre NAVES

NAVES es un programa de formacion,
mentoria vy networking gue busca
acompanar vy potenciar el desarrollo
de cada proyecto,

cohectar a |0s participantes con el
ecosistema emprendedor,

transformar emprendedores en actores
clave de nuestra realidad.

take away

Herramientas para:

Detectar problemas,
—ncontrar soluciones,
Capturar oportunidades,
Disenar vy revisar el

modelo de negocios,
Potenciar habilidades para
generar vinculos de confianza




@quiénes pueden
participar?
Dirigido a todos los que
quieran llevar adelante su
oropio emprendimiento,
hayan lanzado su empresa O
PyME en los ultimos anos.

Cada ano, recibimos
emprendedores de 18 a /0
anos con diversos perfiles.

@qué clase de
proyectos se pueden
inscribir?

Se pueden presentar

oroyectos de cualquier
industria o sector.

preguntas
frecuentes

@cuan avanzado debe

estar el proyecto?
Dividimos |os proyectos en 3
categorias:

1) ldea de negocio:
iNdividuos 0 equipos con una
idea

2) Empresa naciente: en |os
orimeros cuatro anos de vida
3) Nuevo proyecto de
empresa en marcha:
oroyectos puntuales
originados en empresas de
cualguier antigtUedad.

@cuail es el costo?

La participacion en NAVES
tiene una matricula de
$140.000 por equipo que se
abona una unica vez.

El equipo puede estar
iIntegrado por hasta ocho
personas.



proceso

Modalidad: hibrido

1. seminarios de

formacion

- 8 seminarios
obligatorios
3 seminarios
complementarios
con tematicas
especificas

3. mentorias

- Colectivas:
modalidad speed dating
divididas por tematicas e
industrias.

- Personalizadas:
asignacion de mentor a
cada proyecto con guien
trabajaran hasta el final del
orograma.

2. entregas
- ler entrega:

Resumen Preliminar de
Negocios (RPN)

- Entrega final:
Modelo de Negocios

4. competencia
Dos instancias: semifinal
y final.

Los proyectos presentaran
su pitch frente a un Jurado
qgue seleccionara quiénes
avanzan a la siguiente
Instancia vy, finalmente, a los
ganadores.



contenido general

Las personas vy el proceso emprendedor
cQué significa ser emprendedor? ¢Cuales son las habilidades necesarias para
emprender? éCOmo descubro un problema/necesidad?
Valores para emprender, importancia de emprender con impacto,

Oportunidad, generacion de valor y modelo de negocio
Validacion del problema/necesidad. Elementos clave para evaluar si una idea es
una oportunidad para emprender.

Viabilidad del proyecto

- Direccion comercial: (Cémo desarrollar un plan comercial exitoso y una
estrategia efectiva de ingreso al mercado?

- Prototipo / MVP: Variables a incluir en el disefo, andlisis v validacion del
porototipo/MVP.

Financiamiento de start ups
Conceptos basicos de las implicancias financieras de las decisiones en la
empresa y cuales son las fuentes de creacion de valor.
Importancia de proyecciones financieras a la hora de evaluar la conveniencia de
un proyecto.
Fuentes de financiamiento de un negocio y retorno requerido por cada una de
ellas.

Equipos, liderazgo y capital social
Relevancia de contar con un equipo emprendedor. ¢Cuales son los criterios para
su seleccion y conformacion? cQuée competencias debe tener un lider
emprendedor?
Importancia del capital social y como desarrollarlo.

Legales
Herramientas legales que pueden ser de utilidad a la hora de emprender, tales
como registro de sociedades, acuerdos de accionistas, propiedad intelectual v
acuerdos con terceros.

Pitch y storytelling



esquema

- 4 seminarios

- 4 seminarios obligatorios

obligatorios - 3 seminarios complementarios
- Actividad Mentorias - Asignacidn de mentores
Colectivas (100% presencial) personanzados

—— ——— 4t

ler entrega: RPN Entrega final
(Resumen Preliminar Modelo de
de Negocios) Negocios

—

Semifinal Final

————————————————)

competencia



premios

—N la final se eligen
6 proyectos ganadores

1°y 2° puesto - /dea de Negocio

1°y 2° puesto - Empresa Naciente
1°y 2° puesto - Nuevo Proyecto de
Empresa en Marcha

c¢qué ganan?

- $6.000.000 a repartir entre los primeros
ouestos de cada categoria

- Horas de asesoria legal v consultoria
(Tanoira Cassagne y Praxis Consulting)

- Programas focalizados - |AE Business
School

- Beneficios para emprendedores (creditos
AWS, asesoramiento LoM Smart Consulting,
espacio de cowork Impact Hub)

A\ Macro

main sponsor




calendario
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- Seminarios / Actividades obligatorias

La cursada es de 9.30 a 16.30hs en el Campus de Pilar
(salvo excepciones que se avisaran con anticipacion).

- Seminarios complementarios

[0S seminarios complementarios Son mas cortos,
se informaran mas cerca de las respectivas fechas.

Entregas

- Instancias finales

[as fechas previstas para instancias finales pueden sufrir

alguna modificacion

SEPTIEMBRE
L MM J V S
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| a actitud emprendedora,
que es la capacidad del
ser humano de superarse,
es el mejor antidoto: se
potencila en las crisis y
frente a los desafios.

Hay que resistir, pero
tambiéen reconstruir y
recrear, v para eso
necesitamos a los
emprendedores”.

Silvia Torres Carbonell
Directora Académica
Emprendel AE



+20 anos i“;z\"E

acompanando

emprendedores

:E;alr.tgu(gsopor red de apoyo
miembros

+1.500 gue nos acompafan

empresas en la mision de formar

creadas emprendedores

Inscripciones
www.iae.edu.ar/naves

contacto
Victoria Galera - vgalera@iae.edu.ar

ISeguinos en Instagram vy Twitter vy
descubri mas sobre NAVES!

(@emprendeiae




